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DATE_BEGIN_AGR
LEGAL_ENTITY_2, именуемое в дальнейшем «Покупатель», в лице BUYER_NAME, действующего на BUYER_STRING, с одной стороны, и SUPPLIER_NAME, именуемый в дальнейшем «Поставщик»,  в лице SELLER_NAME, действующего SELLER_LETTER, с другой стороны, при совместном наименовании «Стороны», в соответствии с достигнутой договоренностью, решили внести следующие изменения и дополнения в условия заключенного между ними договора Поставки:
1. Дополнить договор пунктом п. 2.8. следующего содержания: «Стороны согласовали условие, согласно которому согласование цены Товара утверждаемой сторонами в Ценовой Спецификации основано на гарантии Поставщика предоставить  Покупателю безусловную регулярную скидку с цены Товара определенной Базовым прайс-листом Поставщика, в размере определенном в Таблице условий стимулирования объемов поставки (Приложении № 1 к настоящему Соглашению, далее по тексту – Таблица условий) (показателей) в столбце «% скидки от базового прайс-листа Поставщика». 

2. Дополнить договор пунктом п. 7.9 следующего содержания: «В рамках настоящего договора, Поставщик, при условии выполнения Покупателем обязательств по приобретению определенного количества Товара, согласованного Сторонами в Таблице условий, принимает на себя обязательства на условиях, за период, в порядке и сроки, предусмотренные настоящим соглашением и Таблицей условий, выплатить Покупателю предусмотренную договором Премию (вознаграждение). Под Премией стороны условились понимать  вознаграждение Покупателя (стимулирующая выплата), сумма которого не учитывается при определении цен товаров, поставляемых Поставщиком по настоящему Договору. Выплачиваемая  Поставщиком  Премия не изменяет  цены поставленного ранее Покупателю по договору поставки Товара, общей  суммы произведенных  по договору поставок, а также задолженности Покупателя  за поставленный Товар. Выплата  премии является самостоятельным обязательством Поставщика по настоящему Договору, исполнение которого не зависит от наступления сроков исполнения обязательства Покупателя по оплате поставленных ему товаров, и может быть прекращено только в порядке и по основаниям, предусмотренным главой 26 ГК РФ (в том числе, но не исключительно, путем зачета встречного денежного требования к Покупателю по оплате поставленного ему товара). Предоставляемая премия не облагается НДС. Обязанность по выплате предусмотренной договором Премии возникает у Поставщика в момент исполнения Покупателем обязательств, предусмотренных в Таблице условий, по приобретению определенного количества Товара, не зависимо от фактического подписания Акта предоставления премии».
3. Дополнить договор пунктом 7.10 следующего содержания: «Сторонами согласован следующий порядок и условия расчета подлежащей выплате Поставщиком Покупателю Премии, производимого на основании Таблицы условий, заполняемой сторонами следующим образом:

· Столбец «Пункт» содержит в себе номер  группы условий. Каждая группа условий рассчитывается отдельно от остальных;

· Столбец  «Операция» определяет согласованное Сторонами место поставки товара: «Поставка в торговый объект» и/или «Поставка на РЦ». 

· Столбец  «Дата начала» предусматривает дату начала течения периода, в котором стоимость поставленного Поставщиком Товара включается в базу для расчета причитающейся Покупателю по договору Премии;

· Столбец  «Дата окончания» предусматривает дату, по истечении которой стоимость поставленного Поставщиком Товара не учитывается в базе для расчета, причитающейся Покупателю по договору Премии. Если дата окончания периода не определена соглашением сторон, в столбце «Дата окончания» указывается «в течение всего срока действия соглашения», что означает распространение данных условий на весь срок действия договора.
· Столбец «Отчетный период» предусматривает согласованный сторонами  регулярный временной календарный период, либо фиксированный период обозначенный «Датой начала» и «Датой окончания», в течение которого стороны  учитывают стоимость  поставленного Поставщиком в адрес Покупателя Товара, включаемую в  базу для расчета Премии и по итогам которого сторонами определяется подлежащая выплате в адрес Покупателя Премия (календарный месяц, календарный квартал, календарный год и т.д.), при этом дата поставки товара определяется датой, указанной в товаросопроводительных документах, подтверждающих передачу товара; 

· Столбец «Подпункт» содержит порядковый номер условий выплаты  и размера Премии по каждой части группы условий. Данный столбец заполняется только в случае, если размер Премии по одной группе товаров, имеет несколько условий его начисления и порядка определения размера Премии.  Данный столбец подлежит обязательному заполнению. Также может быть несколько групп товаров с одинаковыми условиями начисления и определения размеров Премии.

· Столбцы «Сектор», «Отдел», «Направление», «Группа», «Подгруппа», «Производитель», «Бренд», «Товар» содержат информацию относительно Товаров, поставка которых производится Поставщиком в адрес Покупателя и учитываемых при расчете причитающейся Покупателю премии. В случае стимулирования (включения в базу для расчета премии) всех поставляемых Поставщиком товаров соответствующего уровня, соответствующее поле заполняется символами «---».

· Порядок заполнения столбца «Учет Возвратов» содержит условие относительно согласованного сторонами способа определения базы для расчета Премии: с учетом или без учета стоимости Товаров возвращенных Покупателем Поставщику. Указание «Да» означает, что стоимость возвращенного товара исключается из Базы для расчета премии  и не подлежит учету при расчете Премии, в случае если стоимость возвращенных Покупателем в адрес Поставщика товаров не подлежит исключению при расчете базы для расчета Премии  столбец содержит запись «Нет». В графе возвраты стороны условились включать общую стоимость возвращенного Покупателем в адрес Поставщика Товара. 

· Порядок заполнения столбца «Учет СТМ» содержит условие относительно согласованного сторонами способа определения базы для расчета Премии: с учетом или без учета стоимости Товаров СТМ поставляемых Поставщиком в адрес Покупателя. Указание «Нет» означает, что стоимость товаров СТМ исключается из Базы для расчета премии  и при расчете размера Премии не учитывается, в случае если стоимость Товаров СТМ не подлежит исключению при расчете базы для расчета Премии  столбец содержит запись «Да». Под СТМ стороны условились понимать  Товар Собственной торговой марки (т.е. Товар произведенный Поставщиком  непосредственно для Покупателя под принадлежащим Покупателю товарным знаком), поставляемый Поставщиком в адрес Покупателя на основании достигнутого ими дополнительного соглашения. 

· Столбец «Учет НДС» содержит условие относительно согласованного сторонами способа определения Базы для расчета Премии: с учетом или без учета сумм НДС в стоимости поставленного Поставщиком в адрес Покупателя  товара. Указание «Да» означает, что цена поставленного Товара, включаемая в Базу для расчета Премии увеличивается на сумму НДС,  в случае если указанная сумма НДС  не подлежит учету при расчете базы для расчета Премии  столбец содержит запись «Нет». 

· Столбец «Количество поставленных продовольственных товаров необходимое для получения Премии» содержит пороговое значение количества поставленного Поставщиком  в адрес Покупателя  в течение отчетного периода продовольственного Товара, при покупке которого у Поставщика возникает обязанность, а у Покупателя право на получение согласованной сторонами Премии; 
· Столбец «Общая сумма поставки необходимая для осуществления расчета» содержит пороговое значение стоимости поставленного Поставщиком  в адрес Покупателя  в течение отчетного периода Товара, определяемого как общее количество поставленного Товара умноженного на согласованную Сторонами на дату поставки Цену;
· Столбец «Тип значения Премии» указывается «Процентный» в случае, если размер Премии указывается в процентах от общей стоимости поставленного продовольственного товара, либо значение «Фиксированный» в случае, если размер Премии указывается в виде фиксированной суммы.

· Столбец «Значение Премии» содержит конкретный показатель причитающейся Покупателю  Премии, выраженный в зависимости от согласованного сторонами Типового значения Премии, в виде процента или фиксированной суммы. 

· Столбец «Тип максимального значения Премии» содержит указание «Процентный» в случае, если размер максимального значения Премии указывается в процентах от стоимости поставленного Поставщиком в адрес Покупателя товара, либо значении «Фиксированный» в случае, если размер максимального значения Премии указывается в виде фиксированной суммы.

· В столбец «Максимальное значение Премии» указывается согласованный сторонами размер максимальной  Премии в процентном или денежном выражении, в зависимости от значения, указанного в столбце «Тип значения Премии», подлежащего  получению Покупателем, в случае выполнения предусмотренных соглашением сторон условий (столбец «Количество поставленных продовольственных товаров необходимое для получения Премии»). В случае, если данный критерий не определен сторонами, в столбце «Максимальное значение Премии» указывается значение «---», в этом случае максимальный размер Премии может быть ограничен лишь предусмотренными действующими законодательством размерами.

· В столбец «Тип значения скидки» указывается значение «Процентный» в случае, если скидка от цены, предусмотренной в базовом прайс-листе Поставщика, фиксируется в процентном отношении. Значение «Фиксированный» указывается в случае, если скидка от цены, предусмотренной в базовом прайс-листе Поставщика, фиксируется в абсолютном значении в рублях.

· В столбец «Значение скидки от базового прайс-листа Поставщика» указывается непосредственное значение скидки от цены, предусмотренной в базовом прайс-листе Поставщика, определяемое в соответствии с параметром, указанным в столбце «Тип значения скидки»
Порядок расчета Премии


Порядок, условия начисления, а также размер Премии, подлежащей оплате Поставщиком в адрес Покупателя  определяется сторонами на сновании Таблицы условий. Конкретный размер Премии, подлежащий выплате Поставщиком в адрес Покупателя по окончании предусмотренного отчетного периода определяется расчетным путем и подлежит согласованию Сторонами, в порядке определенном условиями настоящего договора.


В соответствии с достигнутой сторонами договоренностью Поставщик принимает на себя обязательства  выплатить в адрес Покупателя Премию рассчитываемую в следующем порядке:


В соответствии с данными указанными в Таблице условий Поставщиком определяется База расчета Премии за поставку Товара,  включающая в себя цену (стоимость) поставленного в течение определенного сторонами  отчетного периода Товара, предусмотренного  Таблицей условий, с учетом определенных сторонами критериев (показателей по столбцам «Учет НДС», «Учет возвратов», «Учет СТМ»). Размер подлежащей выплате в адрес Покупателя премии определяется путем умножения Базы для расчета премии на предусмотренное в таблице условий значение Премии (если типовое значение Премии предусмотрено сторонами как «Процентное»). 

В случае определения показателя типового  значение Премии как «Фиксированный», размер подлежащей выплате в адрес Покупателя премии определяется в размере предусмотренным столбцом «Значение Премии».

4.  Дополнить договор пунктом 7.11 следующего содержания: «В случае, если дата определенная столбцом «Дата начала» не совпадает с датой начала «Отчетного периода», стороны условились при расчете Премии, в Базу для расчета премии включать цену (стоимость) поставленного Товара, начиная с первого числа «Отчетного периода»
5. Дополнить договор пунктом 7.12 следующего содержания: «Сторонами согласовано условие, согласно которому, размер Премии за поставленные продовольственные Товары, подлежащего оплате Поставщиком в адрес Покупателя не может превышать 10 % от цены приобретенных Покупателем у Поставщика продовольственных Товаров. Указанное условие применяется к отношениям сторон не зависимо от фактического размера Премии указанного в Таблице условий, в связи с чем, в случае если данными Таблицы условий указанный размер будет превышен, он признается согласованным сторонами в размере, не превышающем 10 % от цены приобретенных Покупателем у Поставщика продовольственных Товаров. Указанное ограничение не распространяется на размер Премии, взимаемой Покупателем за поставленные непродовольственные Товары, которое определяется согласно Таблицы условий.  Начисление премии за поставку отдельных видов социально значимых продовольственных товаров, указанных в перечне,  установленном Правительством РФ не производится». 

6. Дополнить договор пунктом 7.13 следующего содержания: «Не позднее 20 (двадцати) календарных дней с момента окончания «Отчетного периода», Поставщик производит расчет причитающейся Покупателю премии, а также  составляет, утверждает и направляет в адрес Покупателя  Акт о предоставлении Премии в соответствии с утвержденной сторонами формой (Приложение № 2 к настоящему Соглашению), для утверждения и подписания. Неисполнение Поставщиком указанной обязанности не освобождает его от обязательств по выплате Премии. В случае неисполнения Поставщиком обязательств по расчету, утверждению и направлению в адрес Покупателя  Акта о предоставлении Премии, и/или в случае не выплаты причитающейся Покупателю премии, Покупатель вправе самостоятельно составить указанный  Акт о предоставлении премии и направить его в адрес Поставщика. В этом случае, Поставщик, при отсутствии мотивированных возражений, обязан утвердить и направить в адрес Покупателя Акт о предоставлении премии в течение 3 (Трех) календарных  дней с момента его получения. В случае не утверждения Поставщиком Акта о предоставлении премии в течение трех дней с момента его получения и отсутствии мотивированного возражения, Акт считается утвержденным Поставщиком, а обязательства по оплате Премии, предусмотренной Актом о предоставлении премии – наступившими. Односторонний отказ от подписания Акта о предоставлении премии, при отсутствии мотивированных возражений, не допускается и признается существенным нарушением условий договора. Стороны подтверждают, что они не связывают момент возникновения обязательств Поставщика по оплате в адрес Покупателя причитающейся ему по договору премии с моментом утверждения и/или направления Поставщиком  Акта о предоставлении Премии».

7.  Дополнить договор пунктом 7.14 следующего содержания: «Премия, предоставляемая Поставщиком согласно условиям настоящего Договора, подлежит перечислению на расчетный счет Покупателя в течение двадцати календарных дней с момента окончания «Отчетного периода», либо оплачивается Поставщиком иным способом, не запрещенным законодательством РФ».

8. Во всем остальном стороны руководствуются положениями заключенного между ними договора поставки. В случае противоречия положений настоящего дополнительного соглашения положениям договора поставки, приоритетную силу имеют положения Договора поставки.  

9. Настоящее дополнительное соглашение вступает в силу с момента его подписания  уполномоченными представителями сторон и является неотъемлемой частью указанного выше договора.
10. Настоящее Соглашение составлено в двух экземплярах имеющих одинаковую юридическую силу, по одному для каждой стороны.

Приложение:

1. Форма «Таблица условий стимулирования объема поставок».

2. Форма Акта о предоставлении Премии.
 Реквизиты и подписи сторон.
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