г. Москва                                                                                                                                 «01» мая  2012г.

Соглашение о намерениях
к договору поставки № _______
Участники соглашения:

1. ООО «Интерторг», в лице Руководителя направления отдела закупок Галяутдиновой Н.Р., далее- «Покупатель».

2. _______________________, в лице ________________________________, именуемое в дальнейшем «Поставщик», 

заключили следующее соглашение о намерениях:

Срок действия: с ____________ года по ____________ года

1. Цель Соглашения:

Определение организационно-коммерческого взаимодействия Участников на согласованный период.

2. Участники согласовали следующие условия сотрудничества:

     2.1. Поставщик выплачивает Покупателю дополнительную премию в размере 10% 

          от выбранного за отчетный период (месяц) объема.

     2.2. Поставщик Покупателю предоставляет 100% возврат
     2.3 Поставщик оплачивает Покупателю присутствие в сети «7Я семьЯ народная» сумму в размере 15000 руб. (без НДС) за 1 маг., в магазинах «Идея» 20000 руб. (без НДС) за 1 магазин.  
     2.4. Участники согласовали минимальную ассортиментную квоту в размере ___ SKU для магазинов матрицы расширенная , __ SKU для магазинов матрицы сокращенная, __ SKU для магазинов матрицы стандартная формата Семья и __ SKU позиций для магазинов формата Идея.

     2.4. Покупатель обязуется ввести в ассортиментную матрицу своих магазинов продукцию на  тестовый период 2 месяца + 15 на расстановку по магазинам. По окончании тестового периода стороны принимают решение о включении продукции Поставщика в основной ассортимент. Решение принимается на основании информации о выполнении гарантированного дохода.

     2.5. Гарантированный доход по продукции Поставщика должна составлять 40%, который складывается из ежемесячной премии и совокупной наценки. Логистический бонус при расчете доходности Покупателя не учитывается. В случае невыполнения данного показателя Поставщик компенсирует недополученную прибыль Покупателя по итогам каждого месяца.  

     2.6. Розничная цена определяется как минимальная цена, зафиксированная мониторингом цен в обычный период времени во всех розничных сетях на территории г. Москвы. Мониторинг проводится силами одной из сторон. Если другая сторона не согласна с предоставленной информацией, она обязуется провести мониторинг своими силами. 

Под обычным периодом времени стороны подразумевают любое время, кроме времени проведения любых промо-акций, направленных на продвижение продукции, путем снижения цены на полке.
     2.7. Стоимость услуги, предоставляемой по п. 2.4., по группе по группе «Безалкогольные напитки», составляет 2500руб. (без НДС) в 1 магазин, 1 позиция. Оплата производится по документу, согласованному сторонами.
    2.8. Ротация продукции составляет 1000руб. (без НДС)

    2.9. При открытии новых магазинов Покупателя Поставщик обязуется заплатить дополнительно 2000 рублей (без НДС) за каждый артикул Поставщика, представленный в новом магазине.

    2.10. Поставщик обязуется проводить акции с целью увеличения продаж не реже 1 раза в месяц.   
    2.11. Стоимость участия в 14 дневной акции (плакат формата А-3)в 1 магазине 500 руб. (без НДС)  за 1 SKU + скидка минимум 15%.

    2.12. Поставщик обязуется рекламу на билбордах г. Москвы с целью увеличения продаж не реже 1 раза в квартал (стоимость согласовывается непосредственно перед проведением мероприятия).   
    2.13. Стоимость проведения промо-мероприятий в магазинах Покупателя силами Поставщика (лотереи, акции «подарок за покупку» и т.п.) составляет 5000 рублей (без НДС)  за 1 день промо-активности в 1 магазине.
     2.14. Размещение торгового оборудования под продукцию поставщика (стойка и т.п.)

Паллета – 12000 руб. (без НДС)  в месяц 1 магазин, новогодний период от 15 тыс. (без НДС)  руб. 1 мес.1 магазин

Полупаллета – 6000 руб. (без НДС) в месяц 1 магазин, новогодний период от 10 тыс. руб. (без НДС) 1 мес.1 магазин

Стойка – 4000 руб. (без НДС) в месяц 1 магазин.

Холодильник - от 6000 руб. (без НДС) в месяц 1 магазин. (в зависимости от размера холодильного оборудования)

     2.15. При отсутствии поставок товара в магазины или на склад Покупателя более 14 календарных дней (если перебои с поставками не связаны с форс-мажорными обстоятельствами ) товар выводится из ассортимента ООО  «ТД Интерторг».

     2.16. При срыве поставок товара, заявленного в акцию, Поставщик обязуется оплатить Покупателю штраф за недопоставку акционного товара в размере 50000 рублей (без НДС) за каждый факт исполнения заказа менее 97%.

     2.17. Доставка товара производится силами, средствами и за счет Поставщика на склад Покупателя. За оказание Покупателем логистических услуг Поставщик ежемесячно выплачивает Покупателю премию в размере 8% от достигнутого товарооборота, не позднее 25 (двадцать пятого) числа месяца, следующего за отчетным. По согласованию сторон выплату премии можно осуществлять путем взаимозачета.

В случае поставки товара на склад позже указанного времени Поставщик выплачивает штраф, в размере 50000 руб. (без НДС)
     2.18. Все суммы, подлежащие оплате, должны быть перечислены не позднее 15 числа месяца, следующего за отчетным.

     2.19. Поставщик обязуется ежемесячно до 10 числа следующего месяца предоставлять акт сверки, акт премии, маркетинговые и т.п. документы.

     2.20. Отсрочка платежа не менее 45 кал. дней.

     2.21. Поставщик уведомляет Покупателя об изменении закупочных цен не менее, чем за 60 дней до даты их введения. При этом подорожание не может происходить ранее, чем через 90 (девяносто) дней после предыдущего подорожания.

     2.22. Годовое присутствие Поставщика в сети ООО «ТД Интерторг»  по группе «Безалкогольные напитки», «Соки» составляет 10% от  Т.О. за год и оплачивается Поставщиком по окончании годового присутствия по данной группе.

           3.   Прочие условия:

           3.1.  Содержание настоящего Соглашения о намерениях представляет собой конфиденциальную информацию. Поставщик обязуется не разглашать конфиденциальную информацию третьим лицам в течение всего срока действия настоящего Соглашения о намерениях.

           3.2. Настоящее Соглашение вступает в силу с момента его подписания сторонами и действует в течение одного календарного года. Если стороны за две недели до истечения срока действия Договора письменно не изъявят желания расторгнуть Соглашение, то настоящее Соглашение считается автоматически пролонгированным на следующий календарный год.

           3.3. Настоящее Соглашение о намерениях вступает в силу с даты его двухстороннего подписания уполномоченными представителями Сторон.                                      

           3.4. Настоящее Соглашение, может быть, расторгнут по инициативе любой из Сторон, при условии предварительного уведомления о расторжении не позднее, чем за 15 календарных дней до даты расторжения.

От имени «Поставщика»                                                                          От имени «Покупателя»                             

___________________                                                                                   Руководитель направления
                                                                                                                         Галяутдинова Н.Р.
___________________                                                                                    _____________________

«___»_______________2012 г.                                                                      «___»_______________2012 г.







