ОЦЕНОЧНЫЙ ЛИСТ ПОСТАВЩИКА  

Число:_____________                                                                                                      Время:_____________     
ПОСТАВЩИК:______________________________________________________________

Контактное лицо: ____________________________________________________________

ГРУППА:___________________________________________________________________

SKU: ____________________ (выбранное СД)

Возврат продукции: __________________________________________________________
Ротация продукции:__________________________________________________________
Компенсация в % (усушка, обрезки и т.д.)___________________________________________________
Товар на дегустацию (своими силами) ___________________________________________________
АКЦИИ: (желтый ценник): Кол-во SKU: _______% скидки_______(нед/мес)___________
АКЦИИ: (промо, листовки и т.д.)_____________________________________________период____________

АКЦИИ по продвижению:___________________________________________________период____________

Маркетинговые критерии: ______________________________________________________________ 

Сроки и время поставок:________________________________________________________
Закупочная цена для СД*: _______________________________________________________

Ретро бонус: месяц%_____________________________год%__________________________

Маркетинговый договор: 

1.___________________________%__________
2.____________________________%_________

3._____________________________%_________

4._____________________________%_________

Итоговая скидка по маркетинговому договору: в месяц %___________, в год%______________
Продажа полки: __________________________________________________________________

Корпоративный блок:_____________________________________________________________

Наличие сертифицированной системы качества:  ДА _____/ НЕТ_______
Штраф за срыв поставки:________________________________________
* (ниже рыночной при конкурентоспособном качестве/ рыночная при среднерыночном качестве / цена выше рыночной при неконкурентоспособном качестве): 

