Программа маркетинговых мероприятий

по продвижению продукции

поставляемой _______.
1 Период проведения: /месяц , год/
2 Территория проведения:  /город, область/
3 Цель акции:  расширение представленности  ассортимента продукции в розничных и оптовых точках

4 Участники программы:  торговые представители по рознице + оптовые торговые представители.
5 Условия акции:
-
для розничных торговых представителей

Выполнением плановых показателей считается: продажа не менее чем в 33% действующей клиентской базы розницы   ассортимента продукции, поставляемой ______. Торговая точка считается активной, если в течение месяца в нее было продано не менее 5 видов продукции (перечислить  )на общую сумму не менее _____руб. (в ценах продаж дистрибьютора). В ассортимент обязательно должны входить все 5 брэндов ______. При выполнении плановых показателей (33% АКБ) торговый представитель получает премию в размере 1500 руб. За каждую торговую точку свыше плана – 50 руб.
	№
	Торговый представитель
	АКБ
	35% АКБ
	Премия, руб.

	1
	ТП1 
	60
	20
	1500

	2
	ТП2 
	30
	10
	1500

	3
	ТП3 
	90
	30
	1500

	4
	ТП4 
	120
	40
	1500

	5
	ТП5 
	100
	33
	1500

	6
	ТП6 
	100
	34
	1550

	7
	ТП7 
	60
	22
	1600

	8
	ТП8 
	30
	15
	1750

	
	Итого
	590
	204
	13900


-
для оптового торгового представителя

Выполнением плановых показателей считается: продажа ассортимента продукции, поставляемой ______ не менее чем на 100 т. руб.  в ценах продаж дистрибьютора в течение месяца . При достижении заданного объема продаж, торговый представитель получает бонус в размере 4% от объема продаж. В случае, если объем продаж за месяц составит сумму, менее планового показателя, торговый представитель получит бонус в размере 1% от продаж за месяц.
	
	
	% бонуса, руб.

	9
	ТП 9 опт.  продажи
	

	
	Продажи менее 100т.р.
	1%

	
	Продажи от 100т.р. и более 
	4%


- для  супервайзера: 

За каждого торгового представителя, выполнившего план месяца (включая оптового торг.  пред.), супервайзер получит бонус = 400р. 
(максимум составляет - 9т.п.*400р= 3600р. - бонус супервайзера)
6 Отчетность:  компания «дистрибьютор» обязуется еженедельно (и по итогам месяца) предоставлять данные по продажам каждого торгового представителя и его активной базе в электронном виде представителю ___________.

7 Оплата премии: выплата премии осуществляется на основании оригинала подписанного с обеих сторон акта выполненных работ в течение 2 недель после предоставления оригинала документа путем перечисления денег.

8 ______________ вправе отказать в выплате премии в случае нарушения со стороны  дистрибьютора условий предоставления отчетности, несвоевременной оплаты за поставленную продукцию либо в случае не предоставления подписанного оригинала акта выполненных работ по итогам акции.
Согласовано

                                                      _____________________

______________________


